Account Manager:in (m/w/d) im Bereich Key Account
Management Finance

LEBE DEINE TALENTE - WERDE TEIL VON ATRADIUS

Du liebst es, anspruchsvolle Kundenbeziehungen aufzubauen und nachhaltig
weiterzuentwickeln? Als Account Manager:in betreust du nationale Makler, Unternehmen
und Banken, beratst sie zu Kreditversicherung, Factoring und internationalen Lésungen
und entwickelst passgenaue Konzepte fir ihre individuellen Anforderungen. Du erkennst
Geschaftspotenziale, verhandelst auf Augenhéhe und mdéchtest gemeinsam mit uns
strategisch wichtige Kundenverbindungen ausbauen. Dann komm in unser Key Account
Finance Team am Standort KéIn.

Alles auB3er langweilig

Im Key Account Management Finance Team arbeitest du an vielseitigen und komplexen
Themen, bei denen kaufmannisches Verstandnis, Fingerspitzengefihl und ein klarer
Blick fur nachhaltige Lésungen gefragt sind. Als verbindende Schnittstelle bringst du die
richtigen Expert:innen zusammen, steuerst Kundenanliegen verlasslich bis zur
Umsetzung und gestaltest Vertragsgesprache aktiv mit. Dabei erhaltst du Einblicke in
unterschiedliche Geschaftsmodelle und Markte und kannst eigene Ideen in die
Weiterentwicklung unseres Angebots einbringen. Kurze Abstimmungswege, ein
erfahrenes Team und der regelmafige Austausch mit relevanten Marktpartnern geben dir
den nétigen Freiraum, um Verantwortung zu Gbernehmen und sichtbare Ergebnisse zu
erzielen.

Was du noch wissen solltest: Atradius ist als Kreditversicherer im B2B international
fihrend. Wir sind modern und digital unterwegs, haben einiges vor und wollen, dass du
dich mit uns weiterentwickelst. Denn was wir tun, ist wichtig. Wir starken Mittelstandler
und Global Player Uber alle Branchen hinweg. Wir sichern ihr Business, stiitzen
Lieferketten sowie Markte und schaffen Freiraum fir Wachstum und Entwicklung. Wir
wuirden uns freuen, das mit dir gemeinsam zu tun.

Was uns daruber hinaus wichtig ist: Eine Kultur des Miteinanders. Wer zu Atradius
kommt, bleibt meist flir lange Zeit. Wie wir uns als Arbeitgeber verstehen, welche
Leistungen und Sicherheiten du erwarten kannst, entdeckst du auf unserer Karriereseite.

Als Account Manager:in im Bereich KAM Finance wirst du ...
«zentrale:r Ansprechpartner:in fiir unsere nationalen Makler, Unternehmen- und
Bankenkunden sein

sunsere Kunden und Partner kompetent und I6sungsorientiert in allen Fragen des
Kreditversicherungsvertrages, des Factorings und der IKV betreuen

szuverlassige und I6sungsorientierte Bearbeitung aller Anfragen sicherstellen, um
unseren Ruf als Service-Leader weiter auszubauen

«die Vertragsverhandlungen mit unseren Bestands- und Neukunden vorbereiten und
durchfihren


https://careers.atradius.com/en/germany

*Chancen zur Ausweitung bestehender Geschéaftsverbindungen identifizieren und nutzen

«an der Weiterentwicklung unserer Angebote und Lésungen mitarbeiten

«dein internes und externes Netzwerk auf- und ausbauen — z. B. durch den Besuch von
Messen, Netzwerktreffen und Branchenveranstaltungen

*Analysen, strategische Ansatze und Aktivitaten zur Erreichung der Vertriebsziele
erarbeiten und umsetzen

Was wir uns winschen

*Du hast wirtschaftswissenschaftliches oder juristisches Studium oder eine
kaufmannische Ausbildung absolviert

*Du bringst idealerweise mehrjahrige Erfahrung in der Warenkreditversicherung, im
Bankenumfeld oder in verwandten Gebieten wie z.B. dem Forderungsmanagement mit
*Du verstehst die Bediirfnisse unserer Kunden und besitzt umfassende Erfahrung im
direkten Kundenkontakt, verbunden mit hoher Zuverlassigkeit und
Kommunikationsstarke

*Du bist hochmotiviert, kreative und qualifizierte Lé6sungen fur Kundenanliegen -und
Probleme zu finden

*Du liebst den Kontakt mit Menschen; Kommunikation und Netzwerken gehéren zu
deinen Leidenschaften

*Seridses und Uberzeugendes Auftreten und sehr gute Kommunikation

*Du hast Praxiserfahrung, idealerweise in einer dhnlichen Funktion im B2B

*Du bist aufgeschlossen, eigeninitiativ und arbeitest gerne im Team

*Du beherrschst MS-Office und bist digital affin

*Du verfligst tiber sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse

Darauf kannst du dich freuen

*unbefristete Festanstellung bei einem internationalen Marktflihrer
*Wertschatzung und Freiraum

sumfangreiches, individuelles Onboarding

elukrative, variable Vergiitung — Sonderzahlungen, Bonus
betriebliche Altersversorgung, vermdgenswirksame Leistungen
*bezuschusste Gesundheitsangebote, JobRad

*mobiles Arbeiten, flexible Arbeitszeit

emoderne IT und Infrastruktur

«Zeitwertkonten, Sabbatical-Moglichkeit

Attraktiver Biiro-Standort im Herzen Kélins, gute Verkehrsanbindung
*bezuschusstes Deutschland-Ticket

*Atradius Academy, gute Entwicklungsmoglichkeiten
*Mitarbeitenden-Events wie Atradius Day, After-Work-Partys
Einkaufsplattform, steuerbeguinstigter IT-Einkauf

Chancengleichheit fiir alle

Vielfalt hat fir Atradius eine groRe Bedeutung. Das Zusammenspiel von Kulturen,
Wissen und Erfahrung macht uns aus. Diversitat hilft uns, die Qualitat unserer Leistungen
zu sichern und innovative Losungen zu entwickeln. Deshalb férdern wir eine integrative
Kultur, in der sich jede:r einbezogen und geschatzt fihlt. Wir freuen uns Uber jede
Bewerbung.

Wir freuen uns auf deine Bewerbung

Einfach unten auf den Apply-Button klicken. Formular ausflllen, CV und
Motivationsschreiben hochladen sowie Gehaltsvorstellung und

frGhestmdglichen Eintrittstermin angeben.



Hast du Fragen?

Oder mdchtest du einfach mal mit jemandem von Atradius sprechen? Ruf gerne an!
Unter +49 221 2044 1040 erreichst du Lennart Graf. Er ist dein Ansprechpartner im
Bereich Human Resources und freut sich tber deinen Anruf.

Atradius - das sind wir

Ein weltweit fuhrender Kreditversicherer mit strategischer Prédsenz in Uber 50 L&ndern.
Unsere Kreditversicherungs-, Birgschaften- und Inkasso-Produkte schiitzen
Unternehmen vor den Ausfallrisiken beim Verkauf von Waren und Dienstleistungen auf
Kredit. In Deutschland sind Gber 500 Expert:innen fiir Kunden aus allen Branchen tatig.
Mehr Infos: www.atradius.de


http://www.atradius.de
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